i MISSION DECOUVERTE D'UN |
MARCHE
Aéronautique

ISRAEL — Tel-Aviv
Du 3 au 5 mai 2010

B Une occasion unique de rencontrez les acteurs
incontournables du secteur aéronautique en Israél.

B Une opportunité a saisir pour toute entreprise proposant
des produits ou services a l'industrie aéronautique.

UNE PRESTATION DE QUALITE :

B Un séminaire de présentation du marché Aéronautique israélien.

B Un colloque franco-israélien :

Présentation de I'offre francgaise
Présentation des opportunités de partenariats avec les industriels du

secteur aéronautique.

B Des visites et rendez-vous sur site d'industriels i sraéliens.

Date limite d'inscription :
26 mars 2010
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L'INTERET D'UNE MISSION DE DECOUVERTE DE Un moyen efficace pour :

MARCHE :

En participant a une mission découverte organisée par
Ubifrance et subventionnée par I'Etat, bénéficiez, dans un
cadre officiel, de l'organisation de rencontres collectives et
individuelles des décideurs locaux de votre secteur d’activité.

M Détecter des opportunités commerciales

M Concentrer vos efforts sur vos rendez-vous

H Collecter des informations opérationnelles
sur la pratique des affaires

POURQUOI PARTICIPER A CETTE MISSION DECOUVERTE ?

Découvrir les opportunités du marché grace a une présentation du secteur

Bénéficier d’'un programme de rendez-vous collectifs et/ou individuels avec des acteurs du
marché local

Rencontres et échanges avec des décideurs locaux , de nouveaux prospects et la
communauté d'affaires francaise en Israél.

LES POINTS FORTS DU MARCHE :

L'industrie aéronautique israélienne compte un chiffre d'affaires de 3 Mds de dollarsd ~ ont un
tiers a I'export et représente une centaine d’entre  prises privées et 45 000 emplois

Il existe deux grandes sociétés publiques : Israél Aerospace Industries (I.A.l) et Rafael

Une reconnaissance internationale : R&D efficace menée par le secteur de la défense et quia
permis une diversification dans le domaine civil

Des participations aux grands projets internationaux : Eureka, programme Cadre, Galiléo et
GJU

Un commerce quasi-équilibré entre la France et Israél: 46 millions d’Euros importations
francaises contre 56 millions d’exportations franca ises en 2007

La fin du monopole de Boeing : en 2007 Israir Airlines a acheté trois A-320

Un enjeu de coopération en R&D : OSEO et I'OCS ont conclu un accord de coopérati  on,
allant du transfert de technologie a la diffusion d es résultats et a la commercialisation.

MISSION DECOUVERTE
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B Bénéficiez avec nos forfaits des nouvelles mesures d’accompa gnement des entreprises mises
en place par le Secrétaire d’Etat au Commerce Extérieur :

= Un meilleur subventionnement des projets proposés aux entreprises.

= Une nouvelle aide forfaitaire aux frais de déplacement des entreprises
(transport et hébergement*).

NOS OFFRES ET TARIFS :

AIDE FORFAITAIRE = SOMME A REGLER
AU DEPLACEMENT PAR
(a déduire) LENTREPRISE

FORFAIT VALEUR DE LA SUBVENTION DE

PRESTATION L'ETAT (a déduire)

Forfait Mission Découverte :
d’un codt initial de 2 340 € HT proposé au tarif su  bventionné de 900 € HT

2340 € HT 940 € HT 500 € HT 900 € HT

Ce prix comprend : le programme ci-dessous, les transports aux visites collectives (4 et 5 mai), les déjeuners collectifs du 3 au 5 mai.

Mais ne comprend pas : le transport international, le transfert aéroport/hotel/aéroport, les hébergements, les frais de visa, les déjeuners et
diners non collectifs, et le transport aux rendez-vous individuels.

Participant supplémentaire  : 200 €

AVANT-PROGRAMME (A CONFIRMER) :

B Dimanche 2 mai 2010 :

= Arrivée a I'aéroport de Tel Aviv
= Accueil des sociétés frangaises a la Mission Economique, remise du programme, tour de table
= Diner

B Lundi 3 mai 2010 :

= Séminaire FRANCO-ISRAELIEN :
» Présentation du contexte de la situation économique d’Israél et du marché aéronautique

» Retour d’expérience d'entreprises francaises implantées sur le marché israélien
» Les opportunités et le besoin du marché (motorisation, partenariat R&D...)

= Déjeuner
= Rendez-vous groupés ou individuels  avec les équipementiers israéliens

B Mardi 4 mai 2010 :

= Rencontres sur sites et rendez-vous groupés ou individuels chez Israél Aerospace Industries

= Cocktail ou diner
B Mercredi 5 mai 2010 :

= Journée a Haifa. Rencontres sur sites et rendez-vous groupés ou individuels chez Elbit et Rafael

* Pour les entreprises effectuant le déplacement depuis la France
(un seul forfait déplacement par entreprise participante).




LES AIDES A L’'EXPORT :

De nombreuses aides ont été développées aux niveaux régional et national pour vous accompagner
dans vos projets internationaux.

Pour en connaitre le détall et identifier celles qui pourraient plus particuliérement vous étre utiles,
rendez-vous sur www.ubifrance.fr

INSCRIPTION :

Confirmez des-a-présent votre inscription en nous retournant :

B Le bulletin d’'engagement ci-joint, dument complété, accompagné de votre réglement & :
UBIFRANCE — Espace Gaymard - 2 place d’Arvieux - 13002 MARSEILLE

B Une copie de ce bulletin d'engagement par faxau  : 01 40 73 31 27

A NOTER DANS VOTRE AGENDA :

O RLO R
Pour toute information complémentaire VENDRE A UN GRAND COMPTE — COMAC, AVIC ET LES
FOURNISSEURS DU PROJET C-919.
erome AND Chine - Shanghai - 13-16 Avril 2010
o age » ole AY=) 0O a 0 o
20000 - RENCONTRES ACHETEURS — EXPO AERO 2010

Brésil - Sao José dos Campos - 14 au 19 juin 2010

&l : 01 40 PAVILLON FRANCE (GIFAS) ET MISSION COLLECTIVE
(UBIFRANCE) — FARNBOROUGH 2010
Royaume-Uni - Farnborough - 19 au 25 juillet 2010

s VENDRE A THAI AIRWAYS/ MALAYSIA AIRLINES / AIR
ASIA

Thailande/Malaisie - Bangkok / Kuala Lumpur —

11 au 15 octobre 2010

Retrouvez les événements de votre secteur sur :
www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin
d’'étre informé régulierement et automatiqguement

des derniéres actualités.

UBIFRANCE - 77, Boulevard Saint Jacques- 75014 PARIS . Téléphone 0140 73 30 00
Télécopie 0140 73 39 79. MEMBRE DU RESEAL UBIFRANCEET LES MISSIONS ECONOMIQUES www ubifrance.ir




