
 
 

 

 Mission découverte du marché de l’aviation d’affaires 
à l’occasion de 

 

NBAA 2010 et visite de 
GULFSTREAM  
 

Etats-Unis – ATLANTA / SAVANNAH 
19-22 OCTOBRE 2010 

PARTICIPEZ AU GRAND RENDEZ-VOUS ANNUEL DE LA NBAA ET PROFITEZ 
D’UNE VISITE CHEZ LE CONSTRUCTEUR GULFSTREAM : 
 
 

 Plus de 22 920 professionnels du secteur, plus de 1 000 exposants : 
fabricants d’aviation d’affaires, les équipementiers, leurs sous-traitants ainsi que 
les sociétés spécialisées dans les services aux avions d’affaires : maintenance, 
gestion de flottes, distributeurs d’accessoires et équipements, magazines 
spécialisés…  

 
 Les principaux grands groupes du secteur: Gulfstream, Dassault Falcon Jet, 

Cessna Aircraft Company, Hawker Beechcraft, Piper, Bombardier, Boeing, 
Airbus, Embraer, Pratt & Whitney, Rolls-Royce, Honeywell, Safran…  

 
 Une forte présence internationale dans le domaine de l’aviation d’affaires 

 
 Visite chez l’un des principaux constructeurs d’aviation d’affaires : Gulfstream 

 
 Participez au plus grand rassemblement mondial dédié au 
secteur de l’aviation d’affaires au salon du National 
Business Aviation Association (NBAA) 

 
 Rencontrez des donneurs d’ordre et partenaires américains 
du secteur de l’aviation d’affaires. 

 

 
Date limite d’inscription : 

 

25 juin 2010 

Prix : 
 

1 100 Euros HT 

   



 

  

 
L’INTÉRÊT DE CETTE MISSION : 
 

Profitez d’opportunités d’affaires aux Etats-Unis 
 
Se faire connaitre et présentez votre technologie  
 
Des contacts de haut niveau dans l’industrie américaine 
de l’aviation d’affaires 

 
Un moyen efficace pour :  
 

 Découvrir le marché de l’aviation d’affaires 
américain. 
 

 Bénéficier d’un parcours individualisé sur le salon 
 

 Rencontrer des décideurs et acheteurs 

POURQUOI PARTICIPER A CETTE MISSION : 
 
 
 

 Profitez d’opportunités d’affaires lors de visites chez les décideurs et acheteurs 
du marché de l’aéronautique. 

 
 Des contacts de haut niveau dans l’industrie américaine de l’aviation d’affaires: 

experts, ingénieurs, vice-présidents et directeurs de programme de recherche se 
retrouvent sur ce salon.  

 
 La découverte et prise d’informations sur le marché aéronautique américain : 

dîner-rencontre, séminaires/conférences techniques lors du salon du NBAA, 
présentations de grands donneurs d’ordres américains, visites de sites industriels.  

 
 Un forfait « clé en main » : comprend un parcours individualisé sur le salon, mais 

aussi les visites sur les sites aéronautiques américains, les soirées de réseautage, 
votre couverture-presse, et la prise en charge logistique du transport entre chaque 
visite. 

 
 Communiqué de presse collectif : envoyé à la presse spécialisée. 

 
 

 
LES POINTS FORTS DU MARCHE : 
 
 
 

 Les avionneurs d’affaires américains dominent le marché mondial du secteur : 
70% des livraisons mondiales sont assurées par des avionneurs d’affaires américains 
avec 1 587 appareils livrés.    

 
 Les Etats-Unis représentent à peu prés 50% des ventes mondiales de l’aviation 

d’affaires avec plus de 9 milliards de dollars. 
 

 Forte exportation de la production américaine : Les Etats-Unis exportent 46% de 
leur production. 

 
 Un marché continuellement ouvert à de nouvelles technologies: en matériaux, 

motorisations, …  

ATLANTA, GA MISSION DE DECOUVERTE 



 

  

 

 Bénéficiez avec nos forfaits des nouvelles mesures d’accompagnement des entreprises mises  
en place par le Secrétaire d’Etat au Commerce Extérieur : 
 

 

 Un meilleur subventionnement des projets proposés aux entreprises. 
 

 Une nouvelle aide forfaitaire aux frais de déplacement des entreprises                                        
(transport et hébergement*). 

* Pour les entreprises effectuant le déplacement depuis la France 
(un seul forfait déplacement par entreprise participante). 

NOS OFFRES ET TARIFS : 
 

FORFAIT VALEUR DE LA 
PRESTATION 

SUBVENTION DE 
L’ETAT (à déduire) 

AIDE FORFAITAIRE 
AU DEPLACEMENT 

(à déduire) 

 
SOMME A REGLER 

PAR 
L’ENTREPRISE 

 
 

MISSION DECOUVERTE 
 

+ Offre visiteur et Services associés d’un coût initial de 2714 € HT proposé au tarif de 1100 € HT 
 

 
 2714 € HT 814 € HT 800 € HT 1100 € HT  

 
Comprend : l’organisation en amont et la logistique sur place (location salle, badge pour le salon) – les repas mentionnés sur le programme – 
les transports collectifs pour les visites de sites  et de centres de recherche – l’accès à toutes les conférences proposées par le salon (sous 
réserves d’inscriptions préalables), à toutes les séances plénières et à toutes les sessions éducatives – un communiqué de presse collectif. 
 
Ne comprend pas : le transport aérien, l’hébergement et les repas non mentionnés. 
 
 

 
LE PROGRAMME DE LA MISSION: 
 
 
MARDI 19- JEUDI 21 Octobre 2010- ATLANTA 
 

 Participation au salon du NBAA 2010 à Atlanta en tant que visiteur avec un parcours 
personnalisé et une feuille de route. 

 
 

 Séminaire sur l’état du marché de l’aviation d’affaires aux Etats-Unis. 
 
 

 Dîner de Networking. 
 
 
VENDREDI 22 Octobre 2010- SAVANNAH 
 

 Visite de GULFSTREAM à Savannah, Etat de la Géorgie. 
 
 
 
 



 

   

 
Retrouvez les événements de votre secteur sur : 

www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin 
d’être informé régulièrement et automatiquement 

des dernières actualités. 

LES AIDES A L’EXPORT : 
 

De nombreuses aides ont été développées aux niveaux régional et national pour vous accompagner 
dans vos projets internationaux. 
 
Pour en connaître le détail et identifier celles qui pourraient plus particulièrement vous être utiles, 
rendez-vous sur www.ubifrance.fr 

 

 
INSCRIPTION : 
 
Confirmez dès à présent votre inscription en nous retournant : 
 

 Votre bon de commande rempli et signé par fax au :  
(00) 1 312 327 5251 ou par e-mail aux coordonnées ci-dessous (Mission 
Economique-Ubifrance de Chicago), nombre de places limitées  

 
 Nous vous suggérons de faire votre réservation d’hôtel en contactant :  

M. Jeremy Schulz, d’AMCI/Aerovoyages 12, rue Tronchet 75008 PARIS,  
Tél: 01.47.42.91.02 - Fax: 01.47.42.43.91 

HELI-EXPO 2011 (SALON DE L’HELICOPTERE CIVIL) 
Etats-Unis – Orlando (Floride) – 6-8 Mars 2011 
 
 
MRO CONFERENCE AND EXHIBITION (CONGRES ET 
SALON DE LA MAINTENANCE ET DE LA REPARATION) 
Etats-Unis – Miami (Floride) – 12-14 Avril 2011 
 
 
EAA AIRVENTURE OSHKOSH  
Etats-Unis – Oshkosh (Wisconsin) – 25-31 Juillet 2011 
 
 
AUVSI’S UNMANNED SYSTEMS NORTH AMERICA 2011 
Etats-Unis – Washington, DC – 16-19 Aout 2011 
 
 
NBAA (SALON DE L’AVIATION D’AFFAIRES) 
Etats-Unis – Las Vegas (Nevada) – 10-12 Octobre 2011 

Pour toute information complémentaire : 
 
Souheil YANSI 
Trade Advisor- Aerospace 
Tél : (00) 1 312 327 5254 
Souheil.yansi@ubifrance.fr 
 
Gaétan DE LA VAUVRE 
Senior Trade Advisor- Aerospace 
Tél: (00) 1 312 327 5242 
Gaetan.delavauvre@ubifrance.fr 
 
Georges UCKO 
Director-Transportation & Infrastructure 
(00) 1 312 327 5255 
Georges.ucko@ubifrance.fr 

 
Date limite d’inscription : 

 

25 juin 2010 
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